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チャットを
使って参加！



参加型勉強会は
『支出削減』を
行動に移すため



支出改善は
× 完璧を求める
〇 最善を求める



知識0から誰でもできる
完全ロードマップ

月100円からNISAをはじめる

生活防衛資金を6か月分ためる

20年後の出口戦略をたてる

副業で月3万円収入UP

経済的に自立する

夢



参加型勉強会を月2回開催します

月2回の参加型勉強会
※今までのセミナー勉強会とは別に開催

目的 ・資産形成の勉強、節約や家計簿を習慣にして頂くため
・STEP②の支出改善の考え方を学んで頂くため

内容 ・5年で資産3000万円を貯めたSTEP②の方法
・夫婦（個人）で支出を削減するための進め方
・家族に理解してもらいながら着実に削減する方法
・ふるさと納税、家計簿、節約、固定費削減など
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Q 質問です



Q 携帯電話の通信会社
どのように

選んでいますか？



商品を購入するためのポイント

必

必

必

機能・特徴 本当に必要な機能や特徴ですか？

量 本当に必要な量ですか？

タイミング 本当に今必要なものですか？

商品を購入する原理原則： 『３必の法則』



携帯のプランを
選ぶ上で大事なこと



❶料金プランは
3カ月くらいで
すぐ変わる・・・



❷種類が多すぎる
のでどれがいいか
よくわからない



❸割引なしで
いくらかが重要

（割引期間が不明確）



❹違約金・・・や
MNP・・・は
必要ないことも



❺WiFiや電気セット
など解約しづらい
３大キャリア



❻情報元を
確認しないと、

情報に間違いが多い


	#38 参加型勉強会
	スライド 1136
	スライド 1137
	スライド 1138
	スライド 1139
	スライド 1140
	スライド 1141: 参加型勉強会を月2回開催します
	スライド 1142
	スライド 1143
	スライド 1144
	スライド 1145: 商品を購入するためのポイント
	スライド 1146
	スライド 1147
	スライド 1148
	スライド 1149
	スライド 1150
	スライド 1151
	スライド 1152


